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Aukcja koni arabskich ,,Pride of Poland”
jako typowy przykiad aukcji angielskiej

Informacje ogoélne o aukcjach

Jedna z najstarszych form wymiany towarow i pienigdzy sa aukcje i prze-
targi. Aukcja kojarzy si¢ na ogot z publiczna sprzedaza towarow, ushug 1 wielu
dobr niestandardowych. Na aukcjach sprzedawane sa dziela sztuki, antyki, ko-
nie, nieruchomosci, tereny, zboza, ryby, kwiaty oraz wiele innych towarow
i produktéw. Sprzedawcami sa nie tylko pojedyncze osoby, ale cate firmy,
a nawet panstwa, a dochody z aukcji przynosza corocznie setki bilionéw dola-
row.

Istnieje kilka najbardziej rozpowszechnionych metod organizowania aukcji
1 przetargow. Najbardziej znana jest aukcja angielska (English auction), koja-
rzona zazwyczaj z licytacja. Uczestnicy tego rodzaju aukcji zglaszaja oferty
ustne, przy czym kolejne zgtoszenia dotycza coraz to wigkszych kwot. Konku-
renci bioracy udzial w aukcji nawzajem przebijaja swoje oferty. Aukcje wy-
grywa ten kupiec, ktory zaoferowal najwigcej. Tym rodzajem aukcji zajmiemy
si¢ w dalszej czeSci pracy.

Drugim, pod wzgledem znaczenia, rodzajem konkursu ofert jest przetarg
pisemny (sealed-bid auction), w ramach ktoérego potencjalni nabywcy sktadaja
propozycje ofert na piSmie, np. w zapiecz¢towanych kopertach. Sprzedawca
dokonuje wyboru oferty najlepszej, a kupiec ptaci ceng, ktoéra zaproponowal.
Jest to tzw. aukcja pierwszej ceny (first price sealed-bid auction). W 1961 r.
William Vickrey udoskonalit model aukcji pierwszej ceny w ten sposob, ze
aukcje wygrywa oferta najwyzsza, ale cena, ktora placi oferent, jest druga
w kolejnosci od najwyzszej [Milerom, Weber 1982].

Kolejnym znanym rodzajem jest aukcja holenderska (Dutch auction). Ten
rodzaj sprzedazy oferuja m.in. komisy. Towar wystawiany jest na sprzedaz,
a jego cena jest sukcesywnie obnizana, az do momentu, gdy znajdzie si¢ na-
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bywca. Ten rodzaj alokacji dobr wykorzystywany jest podczas sprzedazy szyb-
ko psujacych sig towaréw. W taki sposob handluje si¢ towarami np. w Holan-
dii. Stad tez pochodzi nazwa aukcji [Wilson 1992].

Reguly aukcyjne sa ciagle doskonalone i w zwiazku z tym mozemy obec-
nie wyrézni¢ wiele innych rodzajow aukcji: aukcje wieloobiektowe (multiple-
object auctions), aukcje udziatow (auction of shares) oraz aukcje dwustronne
(double auction). Aukcje wieloobiektowe stosuje si¢ podczas sprzedazy wielu
obiektéw. W ofertach kupcy powinni uwzgledni¢ oprocz ceny liczbg obiektow,
ktore zamierzaja naby¢. Prowadzacy aukcj¢ sonduje zapotrzebowanie, a na-
stepnie podnosi ceng towaru, po czym sprawdza, czy sa chetni do kupna. Czyni
tak az do momentu, gdy nie bedzie kupca, ktory za okreslony rodzaj towaru
bedzie w stanie zaptaci¢ wigcej. Pewna odmiana aukcji wieloobiektowej jest
aukcja udziatoéw. W jej trakcie licytowany jest obiekt skladajacy si¢ z wielu
czesci. Moga to by¢ np. akcje okreslonej spotki notowanej na gietdzie papierow
wartosciowych. Kazdy z kupujacych sktada ofertg, w ktorej precyzuje liczbg
udziatéw oraz ceng za pojedynczy udzial. Aukcja dwustronna charakteryzuje
si¢ tym, ze oferty sktadaja zaréwno kupcy, jak i sprzedawcy, precyzujac w nich
zardwno ceng, jak ilo$¢ towaru, ktory sa sktonni naby¢. Ten rodzaj handlu jest
charakterystyczny dla gietd towarowych oraz niektérych rynkéw finansowych.

Kilka uwag o ekonometrycznym modelu aukcji
angielskiej

Aukcja angielska jest przyktadem aukcji dynamicznej. Ma ona wiele od-
mian. Najbardziej znana jest licytacja, ktéra polega na wzajemnym podwyzsza-
niu kupieckich ofert. Wygrywa kupiec, ktory zlozy najwyzsza ofert¢. Anoni-
mowos$¢ gwarantuje aukcja, w ktorej licytator podwyzsza ceng, a kupcy za po-
moca umownych gestow akceptuja ja, az do momentu, gdy nie znajdzie si¢
gracz, ktory moglby ,,da¢ wigcej”. Japonski wariant aukcji angielskiej polega
na wys$wietlaniu rosnacych cen na ekranie badz innym urzadzeniu, ktére znaj-
duje si¢ w zasiggu wzroku wszystkich uczestnikow aukcji. Aktywni kupcy,
przyciskajac przycisk, daja sygnat, Zze zainteresowani sg biezaca cena. Zwolnie-
nie przycisku oznacza wycofanie si¢ z aukcji. Ponowny powrdt kupca do udzia-
hn w licytacji jest niezgodny z regutami gry. Dominujaca strategia kazdego
uczestnika aukcji angielskiej jest licytowanie ceny przedmiotu wystawionego
na sprzedaz, az do poziomu przyjetej przez niego wyceny, oczywiscie jesli be-
dzie to konieczne. Wycena jest maksymalna cena, ktora za obiekt sklonny jest
zaptaci¢ kupiec, a jej przekroczenie grozi strata.
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Na licytacji, gdzie oferty zglaszane sa ustnie, a cena stopniowo wzrasta,
nabywca nigdy nie powinien zgtasza¢ oferty powyzej wtasnej wyceny towaru.
Niepotrzebnie rezygnowalby wowczas z mozliwego do osiagnigcia zysku
w przypadku, gdyby nawet niewielka podwyzka ceny pozwolita przelicytowac
konkurentow. Licytacja konczy si¢ w chwili, kiedy cena zdazy wzrosnac¢ powy-
zej wartosci przyjetej przez przedostatniego uczestnika. A zatem w wyniku
licytacji jej przedmiot przypada nabywcy, ktorego wycena byla najwyzsza.
Cena zatrzymuje si¢ na poziomie odpowiadajacym w przyblizeniu drugiej pod
wzgledem wysokos$ci wycenie. Jezeli jednak rozpatrywany przedmiot licytacji
ma w powszechnym przekonaniu wspolna, cho¢ o nieznanej wysokosci war-
tos¢, to strategia konkurencji w ramach aukcji angielskiej staje si¢ bardziej zto-
zona. Moze wowczas dojs¢ do zjawiska, ktore okreslamy mianem ,,przeklen-
stwa zwycigezcy”. Ma ono miejsce, gdy liczba konkurentéw jest trudna do osza-
cowania 1 istnieje duza niepewnos$¢ co do wartosci sprzedawanego towaru.
W tym momencie znowu nalezy zwroci¢ uwage na psychologiczne aspekty
zachowan uczestnikéw aukcji. W sytuacji, gdy emocje biora gorg i uczestnicy
aukcji przestaja si¢ zachowywac racjonalnie, zwycigska oferta moze przewyz-
szyé warto$é towaru. Zrédtem ,,przeklenstwa zwycigzcy” moze byé réwniez
fakt, ze w swojej ocenie kupiec znaczaco przecenit wartos¢ dobra, wykazujac
przy tym nadmierny optymizm. Oczywiscie ,,przeklenstwo zwycigzcy” nie
pojawi si¢ wowczas, gdy nie wystapi czynnik niepewnosci. Dlatego tez, nieza-
leznie od rodzaju aukcji, bardzo wazne sa wtasciwa wycena, nieuleganie emo-
cjom i ztozenie wlasciwej oferty. W miar¢ wzrostu liczby uczestnikow aukcji
zwigksza si¢ skala wysokosci ofert, o czym rowniez powinien pamigta¢ kupiec,
ktorego nadrzednym celem jest zwycigstwo. Jezeli w aukcji uczestniczy dwoch
lub trzech kupcéw, to jest mato prawdopodobne, azeby ktérykolwiek z nich
LHlicytowal” powyzej rzeczywistej wartosci towaru. Waznym zrédlem informa-
¢ji na temat ocen warto$ci towaru u konkurentéw jest obserwacja zmieniajacej
si¢ liczby aktywnych uczestnikéw licytacji oraz poziomu ceny, przy ktorym
wycofuja si¢ oni z licytacji.

Formalny model aukcji angielskiej powstat dla jej japonskiej wersji [Mil-
grom i Weber 1982].

Przyjmijmy, ze w aukcji uczestniczy n kupcow, ktdrych nazywamy row-
niez graczami. Niech X :(Xl,.., Xn) oznacza wektor ztozony z informacji
dotyczacych sprzedawanego obiektu, przy czym X; jest zmienng losowa okre-
$lajaca prywatna informacje i-tego kupca. Owa informacja brana jest pod uwa-
ge przy wycenie przedmiotu. Wycena V, = v,(X), v:R" — R zalezy od wek-

tora prywatnych kupieckich informacji. Przyjmujemy, ze znany jest rozktad
prawdopodobienstwa kupieckich wycen. Ow rozktad okreslamy za pomoca
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funkcji gestosci f(X). Przyjmijmy nastepujace zalozenia dotyczace wycen
iich rozktadow.
Z1. Funkcja v:R" — R spehia nastepujacy warunek:

vi(X)=v(Xj, {X3} — symetria.

i;tj)

Z2. Wycena v jest funkcja nieujemna, ciagla i niemalejaca.

73.V,, E[V]<w.

Z4. Funkcja gestosci rozkladu prawdopodobienstwa wycen f(X) jest syme-
tryczna.

Z5. Niech x oraz X' beda punktami przestrzeni R". Niech X v X' oznacza wigk-
szy z elementdéw X oraz X', z kolei X A X' mniejszy z nich.
Mowimy, ze zmienne X,,..., X, spelniaja warunek afiliacji (affiliation)

0 postaci

f(Xvx)f(xax)=f(X)f(x). (1)

Warunek (1) naktada istotne ograniczenia na posta¢ funkcji ggstosci. Cho-
dzi przede wszystkim o to, aby nie miata ona zbyt duzych wahan.
Niech (Y,,...,Y, ;) bedzie wektorem malejaco ustawionych przyblizen (es-

n

tymatorow) zmiennych X,,..., X, . Korzystajac z zatozenia o symetrii, mozemy
wyrazi¢ wyceng kupca, ktorego bez zmniejszenia ogdlnosci mozemy uznac za
zwycigzeg aukcji w nastgpujacej postaci V, = v(X,,Y,...,Y, ).

Bardzo czgsto aukcje traktowane sa jako gry z niekompletng informacja.
Reguly aukcyjne sa bowiem $cisle okreslone i odpowiadaja one tradycyjnym
regutom znanym z teorii gier. W przypadku aukcji angielskiej, holenderskie;,
pierwszej 1 drugiej ceny graczami sa kupcy, w przypadku aukcji dwustronnej
zaréwno kupcy, jak i sprzedawcy. Mowiac o grach, definiuje si¢ zwykle funk-
cje wyptaty. Tak wigc, jezeli przyjmiemy, ze w aukcji uczestniczy n kupcow
i jest jeden sprzedawca, to wyplate i-tego kupca definiujemy w nastepujacy
sposob:

_|vi=b; gdy i-ty kupiec nabywa obiekt
gi = ()

0 w przeciwnym przypadku

gdzie v; jest wycena i-tego kupca (i =1, ..., n), b jest jego oferta.

Zatozmy, ze wszyscy uczestnicy aukcji angielskiej sa aktywni w chwili 0.
Aukcja przebiega w nastepujacy sposob. Licytator stopniowo podwyzsza ceng,
a kupcy, ktorych wyceny sa nizsze od aktualnej ceny, wycofuja si¢ z aukcji. Jak
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juz wspominaliSmy, raz podjetej decyzji o wycofaniu si¢ z aukcji jej uczestnik
nie moze juz zmienic.

Strategia gracza i polega na podjgciu decyzji, w ktdrym momencie licytacji
powinien wycofa¢ si¢ z gry. Niech k bedzie liczba kupcoéw, ktorzy wycofali sig
z gry zanim wylicytowano ceng pP,, (P, <...< p,). Strategi¢ i-tego kupca
oznaczamy symbolem b, (X | P,»---» Py ), gdzie X, oznacza wyceng kupca i.

Oferta b, (.) nie powinna przekracza¢ ceny p,. Strategie¢ w réwnowadze

b* = (b;, ey b;_z) mozemy wyrazi¢ w nastgpujacy sposob:
*
bo(X) = E[V} | X{ =X,Y; =X, ..., Yy =X], 3)

b (X[ Pps s PO = EIVI X1 =X, =X, oy Yooy =X, "
bk—l(Yn—k‘pla s Pk=1) = Pis> > Bo(Ypp) =Py

W celu wyznaczenia wyptat w aukcji sprobujemy przeanalizowaé przypa-
dek uproszczony. Otoz, gdy k = 3, to mamy do czynienia z sytuacja, w ktorej
wszyscy uczestnicy aukcji sa aktywni. Zatozmy wige, ze sytuacja taka ma miej-
sce. Przypusémy réwniez, ze kupiec 1, ktoérego z zalozenia o symetrii mozemy
traktowac jako zwycigzcg, obserwuje ceng na poziomie X, = X. O pozostatych
uczestnikach aukcji, to znaczy graczach 2, ..., n, zaktadamy, ze wycofuja si¢
rownoczesnie i czynia to momencie, gdy biezaca cena bgdzie na poziomie wy-
cen Y, =..=Y_ , =Y. W tym przypadku oczekiwana wyptata i-tego kupca,
ZWYCIQZCy, Wynosi

gi = E[V1|Xl = XaYl = ya‘-~7Yn—l = y]_b;(y) (5)

Zgodnie ze wzorem (3), powyzsza roznica jest dodatnia, jesli X >y, ujemna
za$, gdy X <y. Tak wiec by (y)jest sygnatem dla gracza 1, do jakiej ceny moze
pozosta¢ aktywny, zeby jego wyplata nie wigzata si¢ ze strata. Strategie pozo-
stalych graczy b; () interpretujemy w podobny sposob. Nalezy jednak pamig-
ta¢, ze chcac osiagnaé rownowage, wszyscy uczestnicy aukcji powinni licyto-
wac ponizej wlasnych wycen.

W $wietle naszych rozwazan stuszne jest ponizsze twierdzenie.

Twierdzenie. Uktad strategii (bf..., b*) jest uktadem strategii w roéwno-
wadze dla aukcji angielskie;.
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Aukcja angielska jest strategicznie rOwnowazna aukcji drugiej ceny. Jest
tak m.in. dlatego, ze rozsadny gracz, ktorego celem jest zwycigstwo w aukcji,
licytuje do kwoty minimalnie przewyzszajacej tg, ktora zostala zaakceptowana
przez ostatniego z aktywnych konkurentéw. W zwiazku z tym mozemy sformu-
lowa¢ ponizsza uwage.

Uwaga. Cena, ktora ptaci zwycigzca za licytowany przedmiot jest nie
mniejsza niz ta, jaka zaptacitby uczestniczac w aukcji drugiej ceny.

Zauwazmy, ze aukcja angielska przebiega niejako w dwoch fazach. Pierw-
sza faza trwa dopoty, dopdoki z aukcji nie wycofa si¢ n — 2 uczestnik. Dwoch
ostatnich kupcow rozgrywa w dalszym ciagu aukcjg, ale tym razem zgodnie z
regutami aukcji drugiej ceny.

Jesli za$ chodzi o zysk sprzedawcy, rowny kwocie, ktora ptaci kupiec zwy-
cigzca, to zalezy on od przede wszystkim od ujawnienia, badz tez nie, posiada-
nych informacji. Sprzedawca moze:

— udostepni¢ wszystkie posiadane informacje (szczerosc),

— rozpowszechni¢ jedynie wybrane informacje,

— ujawnic jedynie dane statystyczne,

— wybiera¢ losowo (randomizowac) posiadane informacje,

— w ogole nie informowac¢ kupcoéw o sprzedawanym towarze.

Z teorii aukcji wiadomo, ze najkorzystniejsza z punktu widzenia maksyma-
lizacji dochodu sprzedawcy jest szczeros¢. Tak jest rowniez w przypadku au-
kcji angielskiej. Dochod sprzedawcy rosnie, jesli poda on do publicznej wia-
domosci wszystkie posiadane informacje.

Aukcja koni w Janowie Podlaskim jako typowy
przykiad aukcji angielskiej

Jednym z bardziej znanych w Polsce przyktadow aukcji angielskiej jest au-
kcja koni arabskich ,,Pride of Poland” odbywajaca si¢ rokrocznie w sierpniu w
Janowie Podlaskim.

Aukcja ta sigga tradycja 1970 r., kiedy to po raz pierwszy zaproszono na
nig wybranych zagranicznych gosci. Do 2000 r. aukcja ta nosita nazwg ,,Polish
Prestige”. Z biegiem lat program aukcji wzbogacono o Parady Hodowlane,
Polski Narodowy Pokaz Koni Czystej Krwi Arabskiej oraz ,,Silent Sale” (cicha
sprzedaz). Obecnie dla uhonorowania polskiego programu hodowlanego odby-
waja si¢ w Janowie Dni Konia Arabskiego. Polskie araby zaliczane sa do $cislej
swiatowej czotowki, a stadnina koni w Janowie to z pewnoscia jedno z najbar-
dziej szanowanych przedsigbiorstw na §wiecie zajmujacych si¢ hodowla tych
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koni. Co roku przyjezdza tu wielu hodowcoéw 1 kupcoéw z calego §wiata goto-
wych zaptaci¢ wielotysigczne sumy, po to, aby tylko sta¢ si¢ posiadaczem ko-
nia arabskiego ,,Pure Polish” [www.janow.arabians.pl\aukcje].

Wykaz koni wystawianych na sprzedaz udostgpniany jest na stronach in-
ternetowych do publicznej wiadomosci na wiele miesigcy wczesniej. Daje to
kupcom mozliwo$¢ ustalenia wlasnej wyceny poszczegdlnych koni i wyboru
tego, ktorego najbardziej chcieliby posiadaé. Oprocz wykazu, podawane sa
rowniez aktualne dane dotyczace rodowodu, kariery oraz zdjgcia koni. Przed
pokazami fotografowie §wiatowej stawy sporzadzaja kazdemu koniowi setki
zdje¢. Sposrod tych zdjeé wybierane sg tylko dwa: jedno jako zalacznik do in-
ternetowej bazy informacyjnej, drugie za§ mozemy podziwia¢ w publi-
kowanym przed aukcja katalogu. Dziatanie to ma na celu zwigkszenie zaintere-
sowania zwierz¢tami, co w konsekwencji prowadzi do wyzszych cen podczas
licytacji. Jest ono potwierdzeniem przedstawionego wcze$niej faktu, iz najko-
rzystniejsza z punktu widzenia maksymalizacji dochodu sprzedawcy jest stra-
tegia polegajaca na szczerosci.

Uczestnikami aukcji moga by¢ zardwno osoby fizyczne, jak i prawne. Kaz-
dy z kupcow bioracych udzial w licytacji musi dokona¢ rejestracji i wplaci¢
wadium w wysokosci 2000 euro. Wptata ta jest rtownowazna z akceptacja wa-
runkow aukcji 1 zobowiazaniem do ich przestrzegania. Jesli uczestnik dokona
zakupu konia, wadium traktowane jest jako zaliczka 1 wliczane w jego ceng,
jesli nie — zostaje mu zwrdcone bezposrednio po zakonczeniu aukcji. Nie nale-
zy zatem tej aukcji traktowac jako aukcji z optata wejSciowa (entry fee). Licy-
tacja prowadzona jest w euro. Nabywca konia ma obowiazek, w ciagu pigciu
dni, wnies$¢ optate za zakupionego konia. Oczywiscie pomniegjsza ja o wadium.
Jezeli w ciagu pigciu dni od zakonczenia aukcji nie dokona przelewu, to wa-
dium przepada na rzecz organizatorow aukcji. Kupiec traci rowniez prawo do
konia.

Kon bedacy przedmiotem licytacji zostaje wprowadzony przez prezentera
na aren¢ pokazowa, po czym nastgpuje krotka prezentacja, podczas ktorej
przedstawianych jest kilka najwazniejszych faktow o koniu oraz, w razie po-
trzeby, podaje si¢ sprostowania informacji katalogowych, a nastgpnie przyste-
puje do licytacji.

Gléwnym licytatorem jest pracownik jednego z najwigkszych domoéw au-
kcyjnych na §wiecie zajmujacych si¢ aukcjami koni. Ma on specyficzne cechy
psychofizyczne — tryska dobrym humorem i dowcipem, a takze jest przyjaznie
usposobiony do ludzi. Sa to cechy niezbedne do tego, aby aukcja miata emo-
cjonujacy przebieg, a kupcy byli przekonani o trafnosci podejmowanych decy-
zji. Licytator rozpoczyna aukcj¢ od podania ceny wywolawczej, ktorej w zaden
sposob nie nalezy utozsamia¢ z cena rezerwowa. Wysoko$¢ ceny wywolawczej
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moze by¢ rdézna: najmniejsza, ustalona w regulaminie aukcji, to 1000 euro, ale
w przypadku, gdy spodziewana cena za konia jest wysoka, to cena wywotaw-
cza jest znacznie wyzsza i moze wynosi¢ nawet 5000 euro. Jesli kupcy nie oka-
za si¢ tak hojni i cena wywolawcza bedzie zbyt wysoka, licytator moze ja obni-
za¢ az do momentu uzyskania akceptacji, a nast¢pnie, gdy kupcy zostang pobu-
dzeni do licytacji, ja podwyzszy¢. Aktywno$¢ kupcow zalezy od bardzo wielu
zréznicowanych czynnikéw, m.in. atmosfery, sposobu usadzenia konkurentow,
a nawet pogody w dniu aukcji. Kupcy dokonuja akceptacji dyskretnym gestem,
przy uzyciu tabliczki z numerem uzyskanym podczas rejestracji. Gesty te sg
wylapywane przez tacznikow i przekazywane licytatorowi, ktory natychmiast
reaguje i przedstawia aktualna ofert¢ pozostatym licytujacym. Gdy w gre
wchodza wysokie stawki, a licytujacemu szczegolnie zalezy na kupnie danego
konia, moze on zlozy¢ swojg oferte ustnie'.

Jesli cena wywolawcza zostaje zaakceptowana przez jednego z kupuja-
cych, to licytator podwyzsza ja o pewna kwote, np. 1000 euro, a nastgpnie
znowu czeka na akceptacje. Licytacje wygrywa kupiec, ktory przedstawi naj-
wyzsza ofertg, o ile nie jest ona nizsza od ustalonej przez wiasciciela konia
ceny rezerwacji. Cena ta odzwierciedla jego oczekiwania co do warto$ci konia
i chociaz czasami jest wysoka, w wigkszosci przypadkow ustalana jest na pod-
stawie analizy cen sprzedazy z lat ubiegtych i powstalych na tej podstawie pro-
gnoz. Nie jest ona podawana do publicznej wiadomosci, a jej wielko$¢ zalezy
od wielu czynnikéw. Naleza do nich: wiek konia, jego pochodzenie, przebieg
kariery pokazowej, liczba otrzymanych tytutow i nagrod, wygranych champio-
natéw oraz ogdlna sytuacja na rynku.

Co roku, podczas Dni Konia Arabskiego, w ramach ktérych prowadzona
jest aukcja ,,Pride of Poland”, odbywa si¢ Polski Narodowy Pokaz Koni Czy-
stej Krwi Arabskiej, podczas ktorego niezalezne grono sgdzidow, ztozone z naj-
bardziej szanowanych hodowcow koni rasy arabskiej, dokonuje oceny po-
szczegolnych koni. Konie prezentuja stgp i ktus, a nastgpnie sa oceniane pod
wzgledem typu, urody oraz poprawnosci budowy i ruchu. Kazdy kon podlega
indywidualnej ocenie przez trzech sedziow, z ktorych kazdy moze przyznaé
tacznie 100 punktow (po 20 punktow za kazdy z elementow: typ, gtowa i szyja,
ktoda, nogi, ruch). Ostateczna ocena jest Srednia punktow przyznanych przez
trzech sgdzidw. Konie, ktore zajety czolowe miejsca w swojej klasie, kwalifi-
kuja si¢ do odpowiedniego championatu. Te ostatnie rozgrywane sa w Janowie
1 sedziowane przez arbitrow z calego $wiata. Championat jest zatem najwigk-

! Informacje uzyskane na podstawie wilasnych obserwacji aukcji koni arabskich w Janowie
Podlaskim oraz informacji udostgpnionych przez organizatorow aukcji ,,Pride of Poland”.
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szym sprawdzianem selekcyjnym koni, co w efekcie owocuje wysokimi cenami
tych zwierzat na aukcji.

W szczegdlnych przypadkach zdarza si¢ tak, ze kon, za zgoda wlasciciela,
zostaje sprzedany, mimo ze nie osiagnat ceny minimalnej. Wszystko po to, aby
nie dopusci¢ do spadku emocji wsrod kupujacych. Dzigki perfekcyjnemu przy-
gotowaniu licytatora aukcja toczy si¢ w bardzo szybkim tempie, a kazdy zastoj
moglby stac sig przyczyna zatamania licytacji.

Ogromny udziat w tworzeniu niepowtarzalnej atmosfery podczas aukcji ma
tez publicznos¢, ktora kazdego roku pojawia si¢ w coraz to liczniejszym gronie.
Jej spontaniczno$¢ i zywiotowe reakcje podczas licytacji maja ogromny wplyw
na wysoko$¢ cen sprzedawanych koni. Znane sa przypadki, kiedy to publicz-
no$¢ oszotomiona prezencja konia sforsowata barierki, zeby tylko znalez¢ sig
jak najblizej pigknego okazu.

W 2005 r. sierpniowa aukcja ,,Pride of Poland” odbywata si¢ po raz trzy-
dziesty szosty. W ofercie znalazla si¢ wyjatkowo wartosciowa kolekcja, zesta-
wiona z zashluzonych matek stadnych, weteranek ringéw pokazowych
i,,wschodzacych gwiazd” pochodzacych ze stadnin w Janowie Podlaskim, Mi-
chatowie i Bialce.

Na aukcje gtéwna wystawiono 33 konie (30 klaczy i 3 ogiery), z czego
sprzedano 24 za taczna kwote 963 000 euro. 9 koni (8 klaczy i 1 ogier) nie zna-
lazto nowych wtascicieli 1 wrécito do stadnin, mimo iz proponowano za nie
dos¢ wysokie kwoty. Na przyktad za 13-letnia siwa Heroldi¢ dawano 42 000
euro, a za 12-letniego Harbina 47 000 euro [www.janow.arabians.pl\aukcje].

Wigkszo$¢ koni kupili hodowcy ze Standw Zjednoczonych (37,5%), ktorzy
nie ukrywali, Ze za oceanem ciagle zachwycaja si¢ jakoscia polskich arabow.
Reszta koni trafita do hodowcow z Belgii, Wielkiej Brytanii, Wioch, Izraela,
RPA, Martyniki i po raz pierwszy z Azerbejdzanu. Na uwage zastuguje fakt, iz
od niedawna do aukcji glownej zaczynaja si¢ przebija¢ nasi hodowcy, ktorzy
kupili w tym roku kilka koni i miejmy nadziejg, ze w niedtugim czasie ich ofer-
ty zaczng dorownywac ofertom kupcow z calego swiata.

Najdrozszym koniem okazata si¢ egzotycznej urody 10-letnia siwa klacz
Elandra, uwazana za jedna z najpigkniejszych klaczy w stadninie Michalow. Za
t¢ klacz pewien Amerykanin zaptacit 290 000 euro. Jest to jedna z najwyzszych
kwot, jakie padly kiedykolwiek podczas aukcji ,,Pride of Poland”. Mimo to
nabywca Elandry nie zatluje swojej decyzji: po aukcji powiedziat dziennika-
rzom, iz jest dumny z tego, ze bedzie wilascicielem tak wspaniatego konia
z Polski. Jak twierdza fachowcy, Elandra — migdzynarodowa czempionka, cor-
ka niezapomnianej Erlandy — jest z pewnoscia warta tej ceny i nie mozna tu
méwi¢ o zjawisku ,,przeklenstwa zwyciezcy”. Obok Elandry wysokie ceny
wylicytowano za wspaniata klacz — czteroletnia Ambe z Janowa Podlaskiego
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(85000 euro), trzynastoletnia siwa Lariss¢ z Michatowa (80 000 euro) oraz
dziewigcioletnia siwa Egerig, takze 2z Michalowa (54000 euro)
[www.janow.arabians.pl\aukcje].

Obok znakomitych klaczy w 2005 r. na aukcje wystawiono rowniez trzy
ogiery, z ktorych, jak juz wczesniej wspominali§my, champion z 2004 r. Har-
bian nie osiagnat ceny minimalnej i nie zostal sprzedany, mimo iz oferowano
za niego az 47 000 euro, a dwa pozostate zostaly zlicytowane za taczna kwotg
49 000 euro.

W tabeli 1 prezentujemy zestawienie wynikow ze sprzedazy koni na aukcji
,,Pride of Poland” w 2005 r.

Tabela 1
Wyniki aukcji Pride of Poland 2005
Wyszczegolnienie Klacze Ogiery Konie — tacznie
Liczba koni wystawianych 30 3 33
na sprzedaz
Liczba sprzedanych koni 22 2 24
taczna kwota (w euro) 904 000 49 000 953 000
Srednia cena (w euro) 41090 24 500 39 708
Maksymaina cena 290 000 35 000 290 000
(w euro)

Zrédto:  Opracowanie wilasne na podstawie danych ze strony internetowej:
www.janow.arabians.pl\aukcje.

Oprocz gtéwnej aukeji podczas Dni Konia Arabskiego od 1980 r. odbywa
si¢ takze przetarg w formie pisemnej, zwany ,,Silent Sale”. W tym przetargu
sprzedawane sa miode ogiery (od razu po pozytywnym sprawdzianie selekcyj-
nym) oraz klacze z ciekawym pochodzeniem, rozpoczynajace dopiero karierg
stadna. Jest wigc to okazja do zakupu po okazyjnej cenie ,,dobrze zapowiadaja-
cego si¢ konia”. Jednakze w 2005 r. z 25 oferowanych koni sprzedano zaledwie
7 za taczna kwote 39 550 euro, co $rednio daje niezbyt wysoka cene za jednego
konia — 5650 euro. Jest to dowdd na to, Zze aukcja ustna o charakterze dyna-
micznym przynosi znacznie lepsze efekty niz przetarg pisemny. By¢ moze po-
tencjalni kupcy licza na to, ze zakupia te konie po jeszcze nizszej cenie podczas
jednego z przetargdw organizowanych w kazda ostatnig niedzielg miesiaca.

Jak wida¢ z powyzszego przyktadu, aukcja angielska w Janowie Podlaskim
cieszy si¢ coraz wigksza popularnoscia, i to zaréwno wsrod kupujacych, jak
1 widzoéw. Wyrobiona marka polskich stadnin, fachowo wyszkolona kadra, zna-
komite rodowody koni sprawiaja, ze ,,Pride of Poland” staje si¢ jedna z najbar-
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dziej prestizowych aukcji organizowanych w Polsce. Wielu hodowcow z cale-
go $wiata na state wpisato sobie do kalendarza sierpniowe dni, kiedy to odbywa
si¢ aukcja. Wszyscy licza na to, ze za rok spotkaja si¢ w podobnym gronie.

Konie arabskie §miato mozna nazwac, tak jak to okreslaja hodowcy i organi-
zatorzy aukcji ,,Pride of Poland”, skarbem narodowym. Od ponad trzydziestu
pigciu lat przyciagaja na janowska aukcj¢ kupcow z calego §wiata. Nieoceniony
wktad w popularyzacj¢ aukcji wniesli nie tylko organizatorzy tej imprezy, ktorzy
zarzadzaja nia, jak na nasze polskie warunki, bardzo sprawnie, ale rowniez ho-
dowcy koni. Preferuja oni tradycyjny wychow 1 pielegnacje koni, co w efekcie
zapewnia zwierzgtom wlasciwy rozwdj, a Polsce przysparza zastuzonej stawy.

Pragniemy podzigkowa¢ organizatorom aukcji ,,Pride of Poland” za udo-
stegpnione nam informacje o licytowanych koniach i przebiegu aukcji.
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Arabian Horse Auction “Pride of Poland”
as a Typical Example of English Auction

Abstract

Auction is one of the oldest ways of exchanging goods and money. It has
become very common over the past few years, especially as far as the non-
standard goods such as works of art, antics, thoroughbred horses, real estates or
mineral raw materials are concerned. The best known form of auction is the
English auction (bidding). It consists in overbidding other buyers’ offers up to
the moment where there is nobody else willing to offer more. The bidding is
won by a buyer who has offered the biggest amount of money. Arabian horse
auction “Pride of Poland” is a typical English auction.

Our aim is to show the model of English auction and to describe rules for
“Pride of Poland” auction.



